Miben mas?

Htiség

Tobbi ua. mint company
Eltéré tizleti modell?
Azonos ugyfél igény?
Hasonl6 csatornak?
Koltségszerkezet?

Hol tart az életgérbén?
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Ugyféligény = A Probléma
Ugyfél karaktere
Fizet6képesség
Az elérés koltsége
Ertékesitési ciklus hossza
Ertékesités hatékonysaga
Aftersales

Ertékajanlat

Lefedettség )
Szegmentacio %
Koltség hatékonysag /@,
Ertékesitési hatékonysag x

Termékemre forditott id6
Elérhetdség, egyszertiség
Megbizhatosag
Gyorsasag

Comple-
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Ajanlat = A megoldas
Kiszolgalas

Arazas

Fizetési hajlandosag
Tamogatas,

Dijazas, Képzés
Kiszamithat6sag

Tobb sajat termék eladas
Uj értékesitési csatornak

Ajanlati Portfolid

Egytitt tobb, mindenkinek
Csomag ajanlatok
Komplex szolgaltatasok
Uj piacok, tgyfélbazis

Uj csatornak
Alacsonyabb belépési
koltségek



