ALOMBOL VALOSAG

GONDOLATOK A BME INNOVATORAINAK EGY SIKERES BEMUTATOHOZ

TISZTELET & TELJESITMENY

V3 PARTNERS INC.
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LEPESROL LEPESRE

mm talalmany  kezdd novekvo érett vallalat hanyatlo

Vizié AProbléma Prototipus Termelés Osztonzok  Stabilizacié idé ¥
Miért? A Megoldas Tesztek leti Terv Ert.csatornak Hétorszig
Terv Mindsités llalat Finanszirozas Hatékonysag Valtas?
Modell Doksi culat Marka Ugyfélapolas
Konkurencia Védelem porting Vall. iranyitas  Uj irdnyok keresése
Stratégiai fokusz Emberek Z] Ezzel foglalkozz!
tulajdonosok és célok menedzsment
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Egy vissza-visszatéro

ALOM



‘f v MI EZ?

A VIZIO MEGFOGALMAZASA

A cel?
Mi ez?
Miértek?
Bemutatas egy informativ mondatban
Hivoszavak

Pozicionalas !

Erthetéen, hogy mire térekszel !

]
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MI EZ?

PELDA

Innovativ, holtjaték-mentesithet6  hajtas és
, barmely szdogben,

tavolsagban talalkozo tengelyek 6sszekapcsolasara

golyokkal, gorgdkkel.

|
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‘f v KI VAGY?

AMITOL ELHISSZUK, HOGY MEG TUDOD CSINALNI!

Egyeén:

= Szakmaisag

» Ami alkalmassa tesz
= Ami kiemel

Csapat esetén:

= Szerepek

= Miota dolgoztok egytitt
= Mit értetek el eddig

Roviden, erdekesen, nem életrajz!
Alom - Otlet fazisban nem baj, ha nincs meg a Csapat!

2
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koérnyezetbe helyezve:

OTLET



‘f@" A HIT NEM ELEG

ERVEK KELLENEK!

Otletgazda Befektetok

HIT HIT

| |
—
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Fehér papir

Ird le a gondolataid
Szamold ki

Modellezd

Ellendrizd
Ellenériztesd
Tamaszd ala
Mindsittesd

Kritikus pontok
Mutasd be illusztralva

MORUCZ LASZLO

V3 PARTNERS INC.

PYRIGHT

METODIKA

ES KRONIKUS FUKARSAG

Munkaerod fektesd be NE a
pénzed

Fert6zz masokat, ne egyedul
csinald

Internet — kutass

Részletek

JPE + kritikus gondolkodas

Jo6zan Paraszti Esz



RAJZOLD LE AZ UGYFELED!

TENYLEGES ELVARASOK KIGYUJTESE

Mit gondol?

Elvarasok?

Mi az ami IGAZAN szamit?
Mi motivalja?

Aggodalmak?
Mit hall?
Mit mondanak a:
Baratok / Csalad
Mit lat? Fénok
Milyennek latszik? Véleményvezérek

Barati kor /kérnyezet
Piaci kinalat

Mit mond?

Mit Tesz?

Hogyan viselkedik?
Milyen a hozzaallasa?

Beszéd<>Erzések
Fajdalmak Nyereségek
Akadalyok Szukségletek
Frusztracié Vagyak
Félelmek Siker fokméréi
MORUCZ LASZLO §BIEARTNERS INC. 10
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ES OK HANYAN VANNAK?

Hogyan mukddik most?
Mekkora az igény?
Milyen csoportok?

Mik a szabalyok?

Mi varhato?

PIAC MERETE, JELLEMZOI

Szamok

Abrak, grafikonok
Hivatkozasok
Elemzések, becslések
Vizualizalj!

Taltos piacokat keress, azok t6bb teret adnak a kisérletezésre!

MORUCZ LASZLO

V3 PARTNERS INC.
COPYRIGHT 2014
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AZ AJANLATOD

VALASZ AZ UGYFELIGENYRE

Probald egyetlen abran!
Ha kell, tudj magyarazni rajtal

A lényeget!Ne nytgo6zz le, szeretnénk megérteni!

Példaul:

= Egy folyamatabran..........cooooviiiiiiiiiiiiiiinnn.n, ha bonyolult
» Egy blokkdiagramon.........c.cccvvviiviiiiiiiiiiiinien... ha Osszetett
. Egy KEpPel...e oo, ha ez atiitd
» Egy animacioval.................... ha a latvany segiti a megértést
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AZ AJANLAT

PELDA

V3 PARTNERS INC :
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KULONBOZTESD MEG MAGAD!

ESZREVEHETO” VALASZ AZ UGYFEL IGENYERE

A valaszok...

Miértek... Mutasd be

Mitél jobb Magyarézd el

Mitdél olcsébb Osszehasonlitasok

Mit6l mas... Szamok
Trendek...

Mutasd be!
Erthetéen az ajanlatot

Hogyan... A lényeges elonyoket
Mennyivel... A versenytarsakhoz
Mikortol... képesti elénydket
Megeéri... Miért most, miért igy

Mindenki kérdez - Az eladas itt kezdodik !

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. ”
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Hatasfok

Holtjaték mentesités

Nagy attételtl hajtasok,
Tengelyszogek

Kenés

Gyorsitas

Energia felhasznalas

MORUCZ LASZLO

MEGKULONBOZTETES

Nagyobb attételek esetén
erésen romlik

Tartésan jo megoldas nincs

Jo hatasfokkal csak tobb
fokozatban valosithato meg,
és csak parhuzamos
tengelyekkel

Mivel csuszo6 surlodas van,
ezért a kenésre érzékeny

Nagy attételtl gyorsitas csak
bolygomuvel

Nagyobb attételeknél
jelentds veszteségek

V3 PARTNERS INC.
COPYRIGHT 2014

PELDA

Nagyobb attételek esetén is
akar 97% felett

Beragodas nélkul
minimalizalhato vagy
megszUntethet6

Kitér6 tengelyl hajtasok
hatasfoka is nagyon jo, mert
a golyokapcsolodas
fliggetlen a tengelyszogektdl

A gorduleés folytan a kenésre
nem érzékeny

Nagy attételtn gyorsitas akar
kitér6 tengelyekkel is

Nagyobb attételek esetén
akar 30%-kal alacsonyabb
veszteségek
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Yf ? POZICIONALAS

PELDA

‘» < don’t use gears

\-’ we got balls




A\ A

P lavers
A dded Value
R ules
T actics
g 1ooPe

/[

MORUCZ LASZLO

V3 PARTNERS INC.
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Uzleti
modell
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UZLETI MODELL

HOGY LESZ EBBOL UZLET?

Mutasd be!

Hogyan lesz bevétel ?
Hogyan lesz profit ?
Miért pont igy ?
Mekkora a lehet6ség ?
Egy oldalon:

Lehet:

Két mondatban

Egy abran

Modellez6 eszkozokkel
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Latjuk Egymast KFT. Uzleti modell

UZLETI MODELL

PELDA

p Kiemelt 4 = =
Szallitok tevékenységek Ertékajaniat Ugyfélkapcsolatok Ugyfelek
Hegyi- | Cal
Mentok Hoenter www
Latjuk
Sipalydk Egymast ﬂ:’m
Kiemelt + Ertékesitési
eroforrasok csatornak
Baleset ?‘ Csoportok
biztositas3sr
Lg,:fii d party App itunes
Biztositox =4
Koltségek & o K Bevételek
rtkits
Molinék
mrkfg

MORUCZ LASZLO

Kits

Cx

Ert. Kits P 7%
Profit 25,13 K Eur

V3 PARTNERS INC.
COPYRIGHT 2014

Biztositas
hetidija
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kidolgozva, mindsitve:

TALALMANY



= Mit tud?

» Tesztek?

» Mindsités?

» Hogyan véded?
= Ugyfél latta?

MORUCZ LASZLO

Hitelesség !

V3 PARTNERS INC.
COPYRIGHT 2014

PROTOTIPUS

Keépek
Meérési eredmeények
Harmadik fél minoésitése

20



HOL TARTASZ?

Ami megvan,
és ami ezutan kovetkezik...

Bemutatasa: idédiagramon, feladatokra bontva,
hogy lassuk atgondoltad

Mire van szukséged a tovabblépéshez?

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. .
COPYRIGHT 2014
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OSSZEGZES

FELEPITES

/ talalmany  kezdd novekvo érett vallalat hanyatlo

( Vizi6 AProbléma Prototipus Tegmelés Osztonzék  Stabilizcio idé ¥
Miért? A Megoldds Tesztek eti Terv Ert.csatornak Hatorszag
\ Terv Mindsites llalat Finanszirozas Hatékonysag Valtas?
N Modell Doksi culat Marka Ugyfélapolas
~ - Konkurencia Vﬂel;m porting Vall. iranyitas  Uj irdnyok keresése
Stratégiar fokusz Emberek ZT Ezzel foglalkozz!
tulajdonosok és célok menedzsment
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MORUCZ LASZLO

érték

Q7 © MIT KERES A BEFEKTETO?

ATTOL IS FUGG HOL TARTASZ!

ember

csapat szervezet  jol szervezett

vilagos célok kommunikacio

piac termék

értékesités | triplazott értékesités

id6

Stratégiai fokusz
tulajdo%osok ’_‘ m

V3 PARTNERS INC. 23
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. Vilagos célok

. Taltos piac

. Egyedulallo ajanlat

. Ertékesités

Maskeépp gondolkodas
Gyoztes csapat

Gyors reagalas
Fokusz

O 00 N O Ul AW

. Kronikus fukarsag

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC.
COPYRIGHT 2014

SCORECARD

AHOGY A BEFEKTETO DONT

24



® ’r oo
A4 A NYERO OTLET

BEFEKTETESRE ERDEMES
INNOVATIV
VEDHETO van egy nagyszer(i Otleted?
Nagyszeru
OtIEtEkkEI okos pénz idetaldl

VALODI PROBLEMAT OLD MEG /8
PIACKEPES

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. -
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® .,
‘f A NYERO CSAPAT

ELKOTELEZETT SZAKEMBEREK

SIKERORIENTALT —
| ELKES s van egy hagyszeri Otleted?
TANULNI VAGYO
CSAPATJATEKOS okos pénz idetalal

és emberekkelst

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. 2%

COPYRIGHT 2014



OSSZEGZES

A PREZENTACIO 10 PERCBEN

‘f MI EZ?

AVIZIO MEGFOGALMAZASA

A cél?

Mi ez? v K1 VAGY?

Miértek? AMITOL EL HISSZUE. HOGY MEG TUDOD CSINALNI

Bemutatas egy infi Egyén:

Hivoszavak . 5 PR,
N e i O RAJZOLD LE AZ UGYFELED!

TENYLEGES ARASO YUITESE
. i liemel TENYLEGES ELVARASOK KIGYUJTESE

Erthetden, hogy m Csapat esetén:

= Szerepek
* Midta dolgoztok | L .
+ Mt brteiclcclod \’4 [S OK HANYAN VANNAK?
]_ PIAC MERETE JELLEMZOI
S Réviden, érdeke
Alom - Otlet fazi Mutasd b i
Alom et faz Mutasd be! v AZ AJANLATOD
Hogyan mulcdilke m VALASZ AZ UGYFELIGENVRE
e Mekkora azigény?
. Milyen csoportok? Egyszerien! Pré
= Mo mbiial?  Hakeltugjme &) KULONBOZIESD MEG MAGAD!
3 Mi varhats? Mits] egyediilall ESEREVEHETO" VALASZ AZ UGYEEL 1GENYERE
- A lényegetiNen; Y
Av
Miértek -
Példaul: Ml \’4 UZLETT MODELL
4 Taltos piscalm " Egy folyamatabr Mitdl més . HOGY LESZ EBBOL UZLET?
* Egy bloklcdiagra
- * Egy képpel...... Pesers Mutasd be!
* Egy animéciéva
A aded Valus \ ‘ .
{ HOL TARTASZ?
N e r
Ami megvan.
actice s
6 Mindendt | | — és ami ezutan kovetkezik...
Mz S cope
Bemutatasa: idédiagramon, feladatokra bontva,
h JE k atgondoltad
7 ogy lassuk atgondolta
eaes 20 - Mire van szlikséged a tovabblépéshez?
MORUGCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. 27
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PREZENTACIO

HASZNOS GONDOLATOK

[zgalmas prezentaciot tarts! \7
10 perc az max. 8-10 dia 1
De csak akkor, ha fegyelmezett vagy és: Z

= Nyilvanvalo dolgokra nem pazarolod a diat
» A diak informativak, tisztak: a kevesebb néha t6bb a
= Az igényt felvezeted

= A piacot bemutatod

= A versenytarsakhoz képest magad 1’
» A termék/szolgaltatas letisztult és

» Az lzleti modell/értékteremtés -
* A megvalositast bontod a
» Valaszaid alatamasztasara tartalék diakkal ! ]

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. -
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MORUCZ LASZLO

KESZ PREZENTACIO

(Q)) BOGAR DRIVE

TISZTELET & TELJESITMENY

W=z

v
WHAT'S WRONG WITH GEARS?

[ have one speed, [ have one gear: go!
- Charlie Sheen

V3 PARTNERS INC.

COPYRIGHT 2014

Company Introduction

PELDAK

29



HAJRA!

Tovabbi segédanyagok v3partners.hu

MORUCZ LASZLO V3 PARTNERS INC. 20
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